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- Estirant la linia dins les pròpies instal·lacions

- Establint relacions fora d’elles

- Utilitzant les xarxes i el mailing per mantenir
el vincle
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1. TENIR OBJECTIUS CLARS
2. CONÈIXER ELS NOSTRES PÚBLICS
3. TENIR CLAR QUÈ ENS FA DIFERENTS
4. GARANTIR L’EXPERIÈNCIA DE MARCA
5. TRADUÏR-HO EN PRODUCTES
6. MANTENIR LA RELACIÓ AMB ELS CLIENTS
7. INNOVANT EN LA VENDA
8. COMUNICANT BÉ ON LINE I OFF LINE
9. TENIR UNA BONA HISTÒRIA
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